
平成２９年４月吉日 

近畿青年税理士連盟 大阪支部会員各位 

支 部 長  山 田  暁 久 

副 支 部 長  坂 本  和 穂 

研 修 部 長  小 林  敬 幸 

研 修 副 部 長  可 児  良 昭 

研 修 副 部 長  北 井  雅 大 

平成２８年度 第８回研修会のご案内 

拝啓 時下ますますご清栄のこととお喜び申し上げます。 

このたび第８回研修会として、税理士事務所の経営や集客に活かせる文章作成や言葉の使い方

についての話を伺います。 

なお、この研修は、近畿税理士会の認定研修ですので、昼間なかなか研修に出られない方には

絶好のチャンスです！ 多数のご参加をお待ちしております！  

 

 

 

 

 

 

税理士事務所の経営も、たいへん厳しい時代になりました。税理士としての知識、実力は十分

でも、それだけでは安定した経営につながりません。また、昨今は過度の値引き合戦に巻き込ま

れ、忙しいばかりで利益が出ないケースも多々みられます。 

皆さんの願いは、関与先を増やし、適正な価格で仕事を受け、長く付き合っていくこと。それ

を実現するために、実は、文章の書き方、言葉の使い方がとても重要なのです。 

美しい文章を書くための講座ではありません。チラシの作り方、価格設定の仕方、顧客の売上

を増やすアドバイスなど、これまで気付かなかった内容をお話しします。 

「目からウロコが落ちた」。多くの人がそう評価する研修です。 

 

記 

日 時：平成 29年 5月 19日（金） 19：00～21：00 ( 受付 18:30から ) 

場 所：大阪駅前第２ビル６階 大阪市立総合生涯学習センター第 2研修室 

講 師：松山 陽子 先生（経歴は裏面参照） 

会 費：会員は無料、会員外の方は 2,000円 

★★ この研修は近畿税理士会の認定研修として申請しています。（受講時間２時間）★★ 

★★ 近畿税理士会研修受講カード をご持参ください。★★ 

 

参加ご希望の方は、5月 12日(金）までに EメールまたはＦＡＸにてご連絡願います。 

研修会終了後、懇親会を開催します。松山先生も参加されますので、研修会で聞き逃した 

ことはもちろんブログやホームページ、セミ

ナーなどでの集客術について聞きたい方は、

ぜひご参加下さい！ 

事務所経営のポイントは文章表現にあった！ 
「顧客を増やす」「単価を上げる」「長く付き合う」には…？ 

「言葉」という切り口で、そのコツをお話しします 

申込先は裏面参照 



 

■ 講師紹介： 

  

 

 

 

 

 

 

 

  

＜略歴＞ 

中小企業診断士、FPとして相談・講演活動をしていたが、元力士の夫が、

からあげ店を開いて大苦戦。その経験から、実践的なマーケティングを研究

し、文章構成や言葉の選び方が、顧客心理に大きく影響することに気づく。

集客だけでなく、補助金申請にも応用し、わかりやすく説得力のある文章で、

高い採択率を。趣味と実益を兼ね、クロスワード、大相撲データの作成も。 

 

■ 会場案内 

 

 

 

参加をご希望の方は、下記の項目をご記入のうえ、メールまたは FAXでお申込願います 

 

メール info-kobatax@kcc.zaq.ne.jp FAX 078－766－7386 （メール・FAXとも小林 敬幸宛） 

 
お名前                       登録番号                

 

電話番号 （           ）         －          
（会員外の方はﾒｰﾙｱﾄﾞﾚｽ、お電話も記載下さい） 

 

ﾒｰﾙｱﾄﾞﾚｽ          ＠            懇親会に   出席   欠席     

※ 何かご不明な点がございましたら、 小林 敬幸 までお気軽にお問い合わせください。 

（電話：090-9886-6129） 

 

松山 陽子（まつやま ようこ）先生 
 

CFP®認定者（日本FP協会） 

中小企業診断士 

一級建築士 

日本語検定１級 

 


